
 

 SEKOLAH TINGGI ILMU ADMINISTRASI (STIA)AMUNTAI 

PROGRAMSTUDI: 

ADMINISTRASIBISNIS 

 

Kode 

Dokumen 

RENCANA PEMBELAJARAN SEMESTER 

MATAKULIAH (MK) KODE RumpunMK BOBOT(sks) SEMESTER TglPenyusunan 

PROPOSAL USAHA BISNIS KAI- 1222 Administrasi  T=

3 

P=- v 9 SEPTEMBER 

2024 

OTORISASI PengembangRPS KoordinatorRMK KetuaPRODI 

 

        Nurul Hasanah, S.Pd,MM 

  

Haris Fadillah, S,Sos, M.AB 

CapaianPembelaj

aran(CP) 

CPL-PRODI yang dibebankan pada MK  

CPL1 

CPL2 

CPL5 

CPL7 

CPL8 

PP 1 

 

PP 2 

 

 

KU 2 

KU 5 

Menjunjung tinggi nilai kemanusiaan dalam menjalankan tugas berdasarkan agama, moral dan etika. 

Berkontribusi dalam peningkatan mutu kehidupan bermasyarakat, berbangsa, bernegara, dan kemajuan peradaban berdasarkan 

Pancasila 

Bekerjasama dan memiliki kepekaan sosial serta kepedulian terhadap masyarakat dan lingkungan  

  Menginternalisasi nilai, norma, dan etika akademik 

Menunjukkan sikap bertanggungjawab atas pekerjaan di bidang keahliannya secara mandiri 

Menguasai konsep teoretis  secara mendalam terkait dengan teori administrasi, corporate governance, dan 

pengambilan  keputusan  

Menguasai konsep teotritis secara umum terkait dengan teori-teori :kewirausahaan,inovasi sebagai bagian dari teori 

kreasi pengetahuan, motivasi, perubahan khusunya perilau social dalam kewirausahaan, lintas budaya dalam 

otganiosasi bisnis, fungsi -fungsi bisnis,dan teori pemangku kepentingan 

Mampu menunjukkan kinerja mandiri, bermutu dan terukur  

Mampu mengambil keputusan secara tepat dalam konteks penyelesaian masalah di bidang keahliannya, berdasarkan 

hasil analisan informasi dan data 

CapaianPembelajaranMataKuliah(CPMK)  

CPMK        Setelah mengikuti kuliah ini Mahasiswa mampu menjelaskan dan membuat ; Rencana bisnis, Bauran pemasaran,, Rencana 

Produksi/operasi dan SDM, Rencana Pemasaran, Manajemen resiko, Proposal usaha bisnis,  Mekanisme penulisan Proposal Usaha 

Bisnis,,Proposal Usaha kuliner 1, Proposal usaha  kuliner 2, Proposal usaha kuliner 3, Proposal Usaha jasa 1, Proposal Usaha jasa 2, 

Proposal usaha jasa 3 

CPL Sub-CPMK  

1 Mampu menjelaskan rencana bisnis 



2 Mampu menjelaskan bauran pemasaran 

3 Mampu menjelaskan rencana produksi/operasi dan SDM 

4 Mampu menjelaskan rencana pemasaran 

5 Mampu menjelaskan manajemen resiko 

6 Mampu  menjelaskan proposal usaha bisnis dan mekanisme penulisannya 

7 Mampu menjelaskan  dan membuat proposal usaha kuliner 1 
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 8 Mampu menjelaskan dan membuat  proposal usaha kuliner 2 

9 Mampu menjelaskan   dan membuat  proposal usaha kuliner 3 

10 Mampu menjelaskan   dan membuat  proposal usaha jasa 4 

 11 Mampu menjelaskan   dan membuat  proposal usaha jasa 5 

 12 Mampu menjelaskan   dan membuat  proposal usaha jasa 6 

DeskripsiSingkat 

MK 

Matakuliahmembahas ; Rencana bisnis, Bauran pemasaran,, Rencana Produksi/operasi dan SDM, Rencana Pemasaran, Manajemen resiko, Proposal 

usaha bisnis,  Mekanisme penulisan Proposal Usaha Bisnis,,Proposal Usaha kuliner 1, Proposal usaha  kuliner 2, Proposal usaha kuliner 3, Proposal 

Usaha jasa 1, Proposal Usaha jasa 2, Proposal usaha jasa 3 

. 

Bahan Kajian 

/MateriPembe

lajaran 

1. Rencana bisnis  

2. bauran pemasaran 

3. rencana produksi/operasi  

4. rencana pemasaran  

5. manajemen resiko 

6. proposal usaha bisnis dan mekanisme penulisannya 

7. proposal usaha kuliner 1 

8. proposal usaha kuliner 2 

9. proposal usaha kuliner 3 

10. proposal usaha jasa 4 

11. proposal usaha jasa 5 

12. proposal usaha jasa 6 

Pustaka Utama: 1 . Bastian, Indra (2020). Manajemen Keuangan Publik. . ANDI , Yogyakarta,   

2.  Hery, SE (2019). Manajemen Pemasaran.. PT Grasindo, Jakarta,  

3.  Solihin, Ismail (2007). Memahami Business Plan. CV.ANDI OFFSET, Yogyakarta 

4.  Tjiptono, FAndy (2020). Pemasaran.   CV.ANDI OFFSET, Yogyakarta 

 

Dosen Pengampu Nurul Hasanah, S.Pd, MM 
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Peka

nKe

- 

 

Sub-CPMK 

(Kemampuan akhir 

tiaptahapanbelajar) 

 

Penilaian 

Bantuk Pembelajaran,Metode 

Pembelajaran, 

PenugasanMahasiswa, 

 

 

Materi Pembelajaran 

 

Bobo

tPeni

laian

(%) Indikato

r 

Kriteria&Bentu

k 

Luring(offline) 

(1) (2) (3) (4) (5) (6) (7) 

1 Sub-CPMK1 

 

Mahasiswa 

memahamimuatan 

materi dalamMK. 

Proposal Usaha Bisnis 

• Dapat 

menjelaskan tata 

tertib 

perkuliahan 

• Dapatmemah

ami materi 

kuliah 

• Dapat mengikuti 

peraturan 
Akademik STIA 

Amt 

Tanya jawab dan 

diskusi 
• PengenalanMK 

• DiskusiKelas 

 

*TM: 

(3x50”)+[PT+BM:(1+1)x(3x60”) 

 

• RPSMK 

• PeraturanAkademikSTIA Amt 

5 

 

 

 

 

2 

Sub-CPMK2 

 

Mahasiswa dapat 

menjelaskan pengertian 

rencana bisnis 

 

 

 

Dapat menjelaskan  

secara baik  

pengertian rencana 

bisnis dan latar 

belakang 

pembahasan  

Tanya jawab, 

diskusi,dan tugas-

tugas 

Kuliah (tatap 

muka)SmallGroupDiscussion 

 

*TM: 

(3x50”)+[PT+BM:(1+1)x(3x60”) 

1. . Bastian, Indra (2020). Manajemen 

Keuangan Publik. . ANDI , Yogyakarta,   

2.  Hery, SE (2019). Manajemen 

Pemasaran.. PT Grasindo, Jakarta,  

3.  Solihin, Ismail (2007). Memahami 

Business Plan. CV.ANDI OFFSET, 

Yogyakarta 

4.  Tjiptono, FAndy (2020). 

Pemasaran.   CV.ANDI OFFSET, 

Yogyakarta 

5 

. 
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4 Sub-CPMK4 

 

Mampu menjelaskan 

rencana 

produksi/operasi dan 

SDM 

Dapat menjelaskan 

rencana 

produksi/operasi 

dan SDM 

Tanya jawab, 

diskusi,dantugas-

tugas 

Kuliah tatap muka  

SmallGroupDiscussion 

 

[TM: 

(3x50”)+[PT+BM:(1+1)x(3x60”) 

.1. Bastian, Indra (2020). Manajemen 

Keuangan Publik. . ANDI , 

Yogyakarta,   

2.  Hery, SE (2019). Manajemen 

Pemasaran.. PT Grasindo, Jakarta,  

3.  Solihin, Ismail (2007). Memahami 

Business Plan. CV.ANDI OFFSET, 

Yogyakarta 

4.  Tjiptono, FAndy (2020). 

Pemasaran.   CV.ANDI 

OFFSET, Yogyakarta 

5 

 

 

 

 

 

5 

Sub-CPMK5 

 

Mampu menjelaskan 

rencana pemasaran  

 

 

Dapat menjelaska 

dengan baik 

rencana pemasaran 

Tanya jawab, 

diskusi,dantugas-

tugas 

Kuliah tatap muka 

 

Small GroupDiscussion 

 

*TM: 

(3x50”)+[PT+BM:(1+1)x(3x60”) 

. Bastian, Indra (2020). Manajemen 

Keuangan Publik. . ANDI , 

Yogyakarta,   

2.  Hery, SE (2019). Manajemen 

Pemasaran.. PT Grasindo, Jakarta,  

3.  Solihin, Ismail (2007). Memahami 

Business Plan. CV.ANDI OFFSET, 

Yogyakarta 

4.  Tjiptono, FAndy (2020). 

Pemasaran.   CV.ANDI OFFSET, 

Yogyakarta 

 

 

 

 

 

5 

6 Sub-CPMK6 

 

Mampu menjelaskan 

manajemen resiko  

Dapat menjelaskan 

dengan baik 

manajemen resiko 

Tanya jawab, 

diskusi,dantugas-

tugas 

Kuliah tatap muka 

 

[TM: 

(3x50”)+[PT+BM:(1+1)x(3x60”) 

1Bastian, Indra (2020). Manajemen 

Keuangan Publik. . ANDI , 

Yogyakarta,   

2.  Hery, SE (2019). Manajemen 

Pemasaran.. PT Grasindo, Jakarta,  

3.  Solihin, Ismail (2007). Memahami 

Business Plan. CV.ANDI OFFSET, 

Yogyakarta 

4.  Tjiptono, FAndy (2020). 

Pemasaran.   CV.ANDI OFFSET, 

Yogyakarta 

5 
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7 Sub-CPMK7 

 

Mampu 

menjelaskan 

proposal usaha 

bisnis dan 

penyusunannya 

Dapat menjelaskan 

dengan baik  

proposal usaha 

bisnis dan 

penyusunannya 

Tanya jawab, 

diskusi,dantugas-

tugas 

Kuliah tatap muka 

SmallGroupDiscussion 

 

*TM: (3x50”)+[PT+BM:(1+1)x(3x60”) 

1. Bastian, Indra (2020). 

Manajemen Keuangan 

Publik. . ANDI , 

Yogyakarta,   

2.  Hery, SE (2019). 

Manajemen Pemasaran.. 

PT Grasindo, Jakarta,  

3.  Solihin, Ismail 

(2007). Memahami 

Business Plan. CV.ANDI 

OFFSET, Yogyakarta 

4.  Tjiptono, FAndy 

(2020). Pemasaran.   

CV.ANDI OFFSET, 

Yogyakarta 

5 

8 UTS 

 
10 
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9 Sub-CPMK9 

 

membuat Dan 

menjelaskan  proposal 

usaha kuliner 1 

Dapat membuat Dan 

menjelaskan  proposal 

usaha kuliner 1 

Tanya jawab, diskusi 

kelompok 
Kuliah tatap muka  

SmallGroupDiscussion 

 

*TM: (3x50”)+[PT+BM:(1+1)x(3x60”) 

.1. Bastian, Indra (2020). 

Manajemen Keuangan Publik. . 

ANDI , Yogyakarta,   

2.  Hery, SE (2019). Manajemen 

Pemasaran.. PT Grasindo, Jakarta,  

3.  Solihin, Ismail (2007). 

Memahami Business Plan. 

CV.ANDI OFFSET, Yogyakarta 

4.  Tjiptono, FAndy (2020). 

Pemasaran.   CV.ANDI 

OFFSET, Yogyakarta 

5 

10 Sub-CPMK10 

 

Mampu membuat Dan 

menjelaskan  proposal 

usaha kuliner 2 

Dapat membuat 

Dan menjelaskan  

proposal usaha 

kuliner 2 

Tanya jawab, diskusi 

kelompok 
Kuliah tatap muka 

Diskusi kelmpok 

 

*TM: 

(3x50”)+[PT+BM:(1+1)x(3x60”) 

1. Bastian, Indra (2020). 

Manajemen Keuangan Publik. . 

ANDI , Yogyakarta,   

2.  Hery, SE (2019). Manajemen 

Pemasaran.. PT Grasindo, Jakarta,  

3.  Solihin, Ismail (2007). 

Memahami Business Plan. 

CV.ANDI OFFSET, Yogyakarta 

4.  Tjiptono, FAndy (2020). 

Pemasaran.   CV.ANDI OFFSET, 

Yogyakarta 

5 

11 Sub-CPMK11 

 

Mampu membuat 

Dan menjelaskan  

proposal usaha 

kuliner 3 

Dapat membuat 

Dan menjelaskan  

proposal usaha 

kuliner 3 

Tanya jawab, diskusi 

kelmpok 
Kuliah tatap muka, diskusi kelompok 

SmallGroupDiscussion 

 

[TM:(3x50”)+[PT+BM:(1+1)x(3x60

”) 

1. Bastian, Indra (2020). 

Manajemen Keuangan Publik. . 

ANDI , Yogyakarta,   

2.  Hery, SE (2019). Manajemen 

Pemasaran.. PT Grasindo, Jakarta,  

3.  Solihin, Ismail (2007). 

Memahami Business Plan. 

CV.ANDI OFFSET, Yogyakarta 

4.  Tjiptono, FAndy (2020). 

Pemasaran.   CV.ANDI 

OFFSET, Yogyakarta 

5 
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12 Sub-CPMK12 

 

Mampu membuat 

Dan menjelaskan  

proposal usaha jasa 

4 

Dapat membuat 

Dan menjelaskan  

proposal usaha jasa 

4 

Tanya jawab, diskusi 

kelompok 
Kuliah tatap muka, diskusi kelompok 

SmallGroupDiscussion 

 

*TM: 

(3x50”)+[PT+BM:(1+1)x(3x60”) 

1. Bastian, Indra (2020). 

Manajemen Keuangan Publik. . 

ANDI , Yogyakarta,   

2.  Hery, SE (2019). Manajemen 

Pemasaran.. PT Grasindo, Jakarta,  

3.  Solihin, Ismail (2007). 

Memahami Business Plan. 

CV.ANDI OFFSET, Yogyakarta 

4.  Tjiptono, FAndy (2020). 

Pemasaran.   CV.ANDI OFFSET, 

Yogyakarta 

5 

13 Sub-CPMK13 

 

Mampu membuat Dan 

menjelaskan  proposal 

usaha jasa 5 

Dapat membuat 

Dan menjelaskan  

proposal usaha jasa 

5 

Tanya jawab, diskusi 

kelompok 
Kuliah tatap muka, diskusi kelompok 

SmallGroupDiscussion 

 

*TM: (3x50”)+[PT+BM:(1+1)x(3x60”) 

1. Bastian, Indra (2020). 

Manajemen Keuangan Publik. . 

ANDI , Yogyakarta,   

2.  Hery, SE (2019). Manajemen 

Pemasaran.. PT Grasindo, Jakarta,  

3.  Solihin, Ismail (2007). 

Memahami Business Plan. 

CV.ANDI OFFSET, Yogyakarta 

4.  Tjiptono, FAndy (2020). 

Pemasaran.   CV.ANDI OFFSET, 

Yogyakarta 

5 

14-15 Sub-CPMK13 

 

Mampu membuat Dan 

menjelaskan  proposal 

usaha jasa 6 

Dapat membuat 

Dan menjelaskan  

proposal usaha jasa 

6 

Tanya jawab, diskusi 

kelompok 
Kuliah tatap muka, diskusi kelompok 

Small Group Discussion 

 

*TM: (3x50”)+[PT+BM:(1+1)x(3x60”) 

1.  Bastian, Indra (2020). 

Manajemen Keuangan Publik. . 

ANDI , Yogyakarta,   

2.  Hery, SE (2019). Manajemen 

Pemasaran.. PT Grasindo, Jakarta,  

3.  Solihin, Ismail (2007). 

Memahami Business Plan. 

CV.ANDI OFFSET, Yogyakarta 

4.  Tjiptono, FAndy (2020). 

Pemasaran.   CV.ANDI OFFSET, 

Yogyakarta 

10 

16 EvaluasiAkhirSemester/UjianAkhirSemester20% 20 
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Catatan : 

1. Capaian Pembelajaran Lulusan PRODI (CPL-PRODI) adalah kemampuan yang dimiliki oleh setiap lulusan PRODI yang merupakan 

internalisasi dari sikap,penguasaan pengetahuan dan ketrampilan sesuai dengan jenjang prodinya yang diperoleh melalui prosespembelajaran. 

2. CPL yang dibebankan pada mata kuliah adalah beberapa capaian pembelajaran lulusan program studi (CPL-PRODI) yang digunakan 

untukpembentukan/pengembangan sebuah matakuliah yang terdiri dari aspek sikap,ketrampilan umum,ketrampilan khusus dan pengetahuan. 

3. CP Mata kuliah (CPMK) adalah kemampuan yang dijabarkan secara spesifik dari CPL yang dibebankan pada mata kuliah, dan bersifat 

spesifikterhadap bahan kajian atau materi pembelajaran matakuliahtersebut. 

4. Sub-CP Mata kuliah (Sub-CPMK) adalah kemampuan yang dijabarkan secara spesifik dari CPMK yang dapat diukur atau diamati dan 

merupakan kemampuan akhir yang direncanakan pada tiap tahap pembelajaran, danbersifat spesifik terhadap materi pembelajaran 

matakuliahtersebut. 

5. Indikator penilaian kemampuan dalam proses maupun hasil belajar mahasiswa adalah pernyataan spesifik dan terukur yang 

mengidentifikasikemampuanatau kinerjahasilbelajarmahasiswayangdisertai bukti-bukti. 

6. Kreteria Penilaian adalah patokan yang digunakan sebagai ukuran atau tolok ukur ketercapaian pembelajaran dalam penilaian berdasarkanindikator-

indikator yang telah ditetapkan. Kreteria penilaian merupakan pedoman bagi penilai agar penilaian konsisten dan tidak bias. Kreteria dapat berupa 

kuantitatif ataupun kualitatif. 

7. Bentukpenilaian:tesdannon-tes. 

8. Bentuk pembelajaran: Kuliah, Tutorial, Seminar atau yang setara, Praktikum, Penelitian,PengabdianKepadaMasyarakat dan/atau 

bentukpembelajaranlainyangsetara. 

9. Metode Pembelajaran: Small Group Discussion, Role-Play & Simulation, Discovery Learning, Self-Directed Learning, Cooperative 

Learning,Collaborative Learning, ContextualLearning,ProjectBased Learning,danmetodelainnyaygsetara. 

10. MateriPembelajaranadalahrincianatauuraiandaribahankajianygdapatdisajikandalambentuk beberapapokokdansub-pokok bahasan. 

11. Bobot penilaian adalah prosentasi penilaian terhadap setiap pencapaian sub-CPMK yang besarnya proposional dengan tingkat kesulitan pencapaian 

sub-CPMK tsb., dan totalnya 100%. 

12. TM=Tatap Muka,PT=Penugasan terstruktur,BM=Belajar mandiri



9  

 


